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附件三

周到+创新=世贸服务
创新周到的服务，是上海世贸商城一贯的品质保证；为展商和买家提供最大的便利和实惠，是其不懈的追求。正是得益于世贸的优质服务，来自中国乃至亚洲的纺织服装企业逐渐聚集世贸展会，并借助世贸常年展贸的“大平台”积聚和辐射功能，以“一对一、一站式”低成本高效率的全球化贸易运作模式，在世贸短展中一举赢得中国及全球的市场商机。

· 纺织产业链有机结合

上海世贸商城“第八届国际流行面辅料交易会”在纺织产业链的有机结合上做出了创新独特的尝试——“集群地企业提供面料—设计师设计制作成衣—服装动态展示”一条龙的展示方式。作为面料的使用者，服装设计师对面料具有天然的敏感，他们善于根据面料本身的特点以及当下的国际流行趋势量“料”裁衣；作为面料的采购商，服装企业在展会现场就能看到面料成衣后的效果，为采购提供了更为直接和真实的参考。因此，以面料为媒，将面料生产企业、服装设计师和服装加工企业有机结合，成为上海世贸展会服务上的创新之举。

· 采购见面会展前配对

“一对一链接国内外采购商，一站式整合全球贸易及创新资源”，5场针对不同人群和不同产品类别的面辅料“采购见面会”，促成采购商与供应商在活动期间成功对接。与往年不同的是，除邀请采购需求相符的国际企业、大型服装企业以外，世贸商城还特邀设计名师共同参与，举办“服装设计师采购见面会”，以实现更加高效专业的贸易洽谈活动。

展前配对，企业坐台供应商见面会——这种前卫的国际流行采购方式将出现在本届展会上。世贸专业的服务团队，在开展前就根据供应商和采购商的要求进行筛选和匹配，给供需双方提供场所有针对性地进行洽谈，这样大大减少了企业大海捞针的盲目劳顿，极大地提高了双方成功合作的几率。
此外，为了满足企业的实际需求，实现交易会“小展会大商机”的实质，交易会落幕后，上海世贸商城还会将买家、设计师、媒体、商贸等信息进行资源整合，并以补充形式无偿赠送给前来参会的集群地及相关企业，帮助他们取得价值回报的最大化。
